
Ausgabe 8 | 05. November 2021 

Liebe Vertriebspartnerinnen, liebe Vertriebspartner, 

mit diesen MaklerNews bekommen Sie aktuelle Informationen des Münchener Verein, die 
Sie bei Ihrer täglichen Arbeit unterstützen.  

1. Maximilian Waizmann: „Vermittler dürfen sich das Leben nicht zu einfach machen“
2. Ask the Cap: KV-Zusatzversicherungen
3. Achtung Datenleck! Wie Vermittler das Diensthandy richtig nutzen
4. „Unser Ziel: Den besten Service bieten“

Vertriebstipp Zahn: Jetzt noch schlau abschließen! 

Für alle Sparfüchse läuft jetzt die Zeit, um sich für den Abschluss einer 

Zahnzusatzversicherung zu entscheiden - denn: Wer jetzt schlau handelt 

und den Versicherungsbeginn von ZahnGesund spätestens auf 01. Dezember 2021 legt, 

dem rechnen wir 2021 als volles Jahr für die Zahnstaffel an.  

Das bedeutet konkret: Von Anfang an höhere Leistungen! 

Daneben gibt es weitere Gründe, um sich für unsere mehrfach ausgezeichneten 

ZahnGesund-Tarife zu entscheiden: 

• TOP-Leistungen

• Keine Wartezeiten

• 5 % Upgrade mit Bonusheft

• Hightech-Leistungen inklusive

Sprechen Sie jetzt Ihre Kunden auf das Thema an. Dazu hält unser MV-Maklernetz eine 

ganze Reihe an Verkaufsunterlagen für Sie bereit! 

Mehr zu ZahnGesund 

Tipp 

https://maklerview.de/maximilian-waizmann-gesundheitsfragen/
https://maklerview.de/ask-the-cap-kv-zusatzversicherungen/
https://maklerview.de/wie-vermittler-das-diensthandy-richtig-nutzen/
https://maklerview.de/people-business-andreas-fessler/
https://www.mv-maklernetz.de/privatkunden/gesundheit/zahngesund/


1. Maximilian Waizmann: „Vermittler dürfen sich das Leben nicht zu 
einfach machen“ 

Zahnzusatzversicherungen werden immer beliebter. Mittlerweile verabschieden sich 
viele Versicherer von den Gesundheitsfragen. Wir fragen Maximilian Waizmann, 
Gründer von Zahnzusatzversicherung-Experten.de, was für und gegen 
Gesundheitsfragen spricht. 
 
Mehr erfahren 

2. Ask the Cap: KV-Zusatzversicherungen 
 
Welche Trends sind aktuell, welche schon Out? Wir fragen nach bei einem, der selbst 
gerne Trends setzt. Der Versicherungsmakler mit Cap, Patrick Hamacher. Dieses Mal 
dreht sich alles rund ums Thema KV-Zusatzversicherungen. Lohnt es sich für 
Vermittler sich nur auf Zusatzversicherungen zu spezialisieren? Das und mehr im 
Interview. 
 
Mehr erfahren 

 

3. Achtung Datenleck! Wie Vermittler das Diensthandy richtig nutzen 
 
Nicht zuletzt die voranschreitende Digitalisierung macht ein Diensthandy für viele zum 
hilfreichen Tool im Arbeitsalltag. Doch wie nutze ich dieses als Vermittler richtig und 
rechtlich korrekt? Wir zeigen die juristischen Fallstricke auf und erklären, welche Apps in 
der beruflichen Kommunikation ungeeignet sind. 
 
Mehr erfahren 
 

4. „Unser Ziel: Den besten Service bieten“ 

 
„Die Menschen im Unternehmen machen es zu dem, was es ist“, stellt Joachim Rahn, 
Leiter Maklervertrieb, klar. Doch wer genau steckt hinter dem Münchener Verein? Wir 
stellen monatlich ein „Vereinsmitglied“ vor. Diesmal: Andreas Feßler aus dem 
Fachbereich Service/Makler-Service. Seine Tätigkeit für den Münchener Verein startete 
er 1999 als Auszubildender.  
 
Mehr erfahren 
 

Weitere Informationen zum Münchener Verein finden Sie hier. 
Unterstützung bekommen Sie auch von unserem Makler-Service:  

Tel. 089/5152-1015, maklerservice@muenchener-verein.de  
und Ihrem regional zuständigen Maklerbetreuer 
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